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MON ESPACE EXPOSANT

QUOI ? POURQUOI ? COMMENT ?
QUAND : 

Date limite

1 - VOS ACTIONS MARKETING ET COMMUNICATION 

Participez aux réunions 
exposants

Faites un point complet sur votre préparation au 
salon ; les différents ateliers vous apporteront des 
réponses concrètes à vos questions 

Cliquez sur : réunions exposants 8 et 14/09

Communiquez 
sur vos produits 

3 axes de communication gratuite sur vos produits :
• le cahier des nouveautés diffusé à la presse, 
• l'annuaire "effi cacité énergétique", 
•  le parcours "accessibilité" disponibles sur le site 

web et aux entrées du salon

1er cahier des nouveautés 11/06/10

2ème cahier des nouveautés 27/08/10

Cahier fi nal des nouveautés 17/09/10

Annuaire “Effi cacité Énergétique” 17/09/10

Parcours “Accessibilité” 17/09/10

Inscription au 
Catalogue Offi ciel

Votre référencement pendant 2 ans Inscription obligatoire en ligne 30/09/10

Vos animations
Vos événements spécifi ques pendant le salon 
annoncés auprès de la presse

Formulaire : Mes Animations 5/11/10

Communiquez 
vers la presse

Communiquez auprès des journalistes pendant 
le salon 

Déposez vos dossier au service 
de presse

15/11/10 
de 10h à 17h

Les cartes d'invitation Communiquez largement sur votre participation au 
salon et facilitez-en l'accès à vos prospects et clients

Besoin de cartes supplémentaires ? 
Commandez les au plus vite grâce 
au formulaire

16/10/10
Les e-invitations

Les direct badges
Plus besoin d'envoyer de cartes d'invitation, 
vos clients et prospects reçoivent directement 
leurs badges d'accès nominatifs

Formulaire direct badges 16/10/10

Les badges VIP Valorisez certains de vos clients et prospects... Formulaire VIP 30/09/10

Le lecteur de badges
Le moyen de gérer tous vos contacts sur le salon 
et de les exploiter ensuite

Compris dans votre pack, faites votre 
choix pour le pack initial ou commandez 
des options complémentaires 

12/10/10

Les outils de 
communication

Détecter de nouveaux contacts, générer du business 
sur votre stand, créer du buzz autour de votre stand, 
accroître votre visibilité…

Votre responsable commerciale 
vous conseille dans le choix des outils 
les mieux adaptés à vos besoins

Le plus tôt possible

Le concours 
de la performance

Les innovations techniques les plus performantes 
sont récompensées et bénéfi cient d'une large 
diffusion dans les médias

Formulaire: concours de la 
performance

17/09/10

2 – VOTRE STAND - LES RÈGLEMENTS - LES AMÉNAGEMENTS 

Certifi cat d'engagement 
de remise en état

Votre engagement ou celui de votre standiste à 
restituer l'emplacement de votre stand dans l'état 
initial et exempt de tout détritus

Obligatoire et joindre impérativement 
le plan de votre stand

6/10/10

Assurance 
complémentaire

Pour vous garantir en cas de sinistre Obligatoire pour les écrans plasma 8/11/10

Déclaration de matériel 
en fonctionnement

Pour autoriser l'utilisation de liquides infl ammables, 
de moteur thermique ou à combustion, gaz liquéfi é…

Notre prestataire Cabinet 
Guéret-Saliou

6/09/10

Cloisons de séparation,  
moquette

Pour installer votre stand, avez-vous besoin de 
cloisons de séparation et de moquette ?

Gratuit sur demande 8/09/10

Plancher, rampe 
d'accès

Pour équiper votre stand d'un plancher technique et 
d'une rampe d'accès handicapés

Formulaire plancher, rampe d’accès 6/10/10

Aménagements 
complémentaires 

Tout ce dont vous avez besoin pour équiper 
votre stand

Pour stand nu et formule éco 6/10/10

Crédit mobilier Choisissez le mobilier de votre stand
Pour formules confort et luxe accès 
au site Camerus

6/10/10

Parking, eau, électricité, 
élingues, téléphone, 
air comprimé…

Incontournables…à commander le plus tôt possible 
pour éviter le rush avant le salon et les pénalités de 
20 % appliquées par le gestionnaire du parc

Accès au site Viparis 7/11/10

Gardiennage
Une surveillance de votre stand dissuasive et 
opérationnelle

Notre prestataire : GPS 22/10/10

Hôtesses
Gérez les fl ux sur votre stand et assurez un accueil 
de qualité

Notre prestataire : VD Promotion 5/11/10

Transport logistique, 
manutention, douane 

Facilitez votre logistique avant, pendant et 
après le salon

Nos prestataires : Agility Fairs & Events 
et Clamageran Foirexpo

12/10/10

Nettoyage 
Un service sur mesure pendant le montage, 
durant le salon et au démontage 

Notre prestataire : EXPONET 2/11/10

Décoration fl orale
Pour une touche de fraîcheur et de verdure 
sur votre stand

Accès au site Jardins de Gally Le plus tôt possible

Matériel audiovisuel et 
informatique

La location de matériel pour des animations plus 
personnalisées

Accès au site Utram Le plus tôt possible

Matériel de bar et 
machines à café

Pour un accueil chaleureux et convivial… Accès au site Grain de Malice Le plus tôt possible

3 – TRANSPORT - HÉBERGEMENT - RESTAURATION

Voyage en train 
Bénéfi ciez de 25 % de réduction sur le billet SNCF 
Aller/Retour en 1ère ou 2ème classe

Cliquez sur : train Le plus tôt possible

Voyage en avion De 10 à 47 % de remise sur votre billet Air France Cliquez sur : avion Le plus tôt possible

Hébergement de vos 
équipes pendant le salon

Profi tez de tarifs préférentiels pour gérer au mieux 
votre budget salon

Nos partenaires : 
Conferencia Travel / HRS

Le plus tôt possible

Restauration - traiteurs
L'organisation de vos cocktails, la livraison de 
plateaux repas, de boissons…

Accès au site Eliance Le plus tôt possible


