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Equip’Baie/Métal Expo 2008,
la Iégitimité d’une manifestation fédératrice

Un visitorat trés qualitatif

Au coeur de I’'amélioration de I'efficacité énergétique, de la sécurité et du confort des batiments, les salons Equip’Baie/Métal Expo qui
viennent de se dérouler a Paris Expo du 18 au 21 novembre, réunissaient en un seul lieu sur 48.000 m?2 et 445 stands toute I'offre de
menuiseries, fermetures, motorisation, protection solaire et métal (menuiserie métallique, agencement, métallerie, feu, ferronnerie).

En phase directe avec les objectifs du Grenelle de I'Environnement, les salons s’inscrivaient en droite ligne des préoccupations
environnementales, ce qui explique sans aucun doute la forte motivation liée a la fréquentation des salons, unanimement reconnue
comme trés qualitative.

En effet, malgré la conjoncture difficile, Equip’Baie/Métal Expo ont accueilli 24.420 visiteurs, avec des répartitions par origine
géographique et par secteur d’activité similaires a celles de I’édition précédente. Le visitorat international a atteint 9,8 % de la
fréquentation totale, en dépit des gréves annoncées dans le transport aérien.

Trés riches en innovations, visant notamment a apporter une amélioration sensible des performances énergétiques, en construction
neuve comme en rénovation, sur un marché soutenu par les incitations fiscales en cours, Equip’Baie/Métal Expo ont confirmé
leur dimension de salons tres professionnels en accueillant un visitorat homogéne et de grande qualité réunissant I’ensemble des
acteurs : maitres d’ouvrage, prescripteurs, grands donneurs d’ordres, distributeurs, industriels, entreprises et artisans.
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Equip’Baie/Métal Expo, catalyseurs de performances

Equip’Baie/Métal Expo ont confirmé une fois encore leur positionnement spécifique de lieux de rencontres privilégiées, d’opportunités
d’échanges, de partenariats, de partages d’expertises et de savoir-faire.

Un programme de conférences axées sur les thématiques d’actualité a permis aux visiteurs d’échanger librement, de confronter les
acquis et de détecter les tendances économiques.

Autre temps fort des salons, la remise des Trophées de la Performance, une grande premiére pour cette édition

2008 qui fut un véritable succes et qui a permis de distinguer les innovations des industriels sur les sujets de \’U

I’efficacité énergétique, du confort d’été, de la sécurité des personnes, de I'accessibilité ou du confort. Ce %EJ o gl

ne sont pas moins de 44 dossiers qui avaient été présentés. Six se sont vu décerner un Trophée de la TROPHEES DE LA
Performance, dont I'un avec une mention spéciale Sécurité, ainsi qu’un prix spécial des Internautes. PERFORMAMNCE
2008

Les lauréats des Trophées de la Performance 2008

Le jury a sélectionné les projets suivants :

3M France VHB

FRANCIAFLEX RENOtherm®

JOINT DUAL SEUIL 20/58-68 MAG
PROFILS SYSTEMES SATIN ROAD

SIKA SIKASIL WT-485

ANCRAGE MOBILE SERVICES SYAM

La mention spéciale Sécurité sur le chantier a été attribuée a :

ANCRAGE MOBILE SERVICES SYAM

Le prix des internautes a été décerné a :

AGC France BALUSTRA L GLASSILED
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« Cette 6°m édition de Métal Expo
a confirmé I'une des vocations
essentielles du Salon qui s’inscrit
deplusenplusenlieuderencontres
et d’échanges privilégiés avec les
différents partenaires de I’'Union
des Métalliers et les principaux

acteurs professionnels. miRs wES= g
Véritable salon B to B, Métal WA ﬂﬁ [:'il"?ﬂ

Expo a permis a nos exposants E ‘E_ ] '!;ﬂ‘!i-.!a
d’accueillir I’ensemble des -ﬂ ;
décideurs : économistes, bureaux = ‘3 ‘-] :
d’études, entreprises... qui L, i .
apprécient tout particulierement i ' T

cette vitrine du savoir-faire et des
évolutions techniques de ['offre
des industriels.

Dans I'ensemble, nous avons
été satisfaits de la qualité des
contacts accompagnée d’une

1

forte motivation. - doc. EQUIP’BAIE
Cette année encore, Métal Expo est parvenu a valoriser auprés de I’ensemble des visiteurs professionnels les actions entreprises
par I'Union des Métalliers, toujours a I’écoute des besoins et attentes pour appréhender dans les meilleures conditions la
technique, la formation et la communication. Des aspects positifs qui ont tendance a s’amplifier au cours des sessions du

Salon. »

Jean-Pierre Neuplanche, Secrétaire général des Syndicats de Métallerie

Bertrand Lafaye de Kawneer

« Nous avons connu une super fréquentation, qui a suscité de nombreux contacts prescripteurs et professionnels, que nous estimons
en hausse de 20 a 25 % par rapport a 2006... ce qui nous a permis de promouvoir et valoriser notre offre compléte et performante
qui s’inscrit dans le respect des normes en vigueur... et a venir. »

Annelieke d’Almeida de Mariton

« Nous sommes trés satisfaits avec un bilan extrémement positif. Une belle fréquentation que nous apprécions car elle réunissait des
maitres d’ouvrage, des maitres d’ceuvre et des clients professionnels, avec aussi de nombreux prospects.

Nous avons ainsi accueilli 25 % de visiteurs de plus qu’en 2006, un trafic dopé sans aucun doute par les nombreuses innovations
majeures (Visionergie, Venineo, Insectidoor et la gamme Star), accompagnées d’une large campagne de communication anticipée.
Et pourtant rien n’était acquis car nous avions opté pour un choix trés courageux en ce qui concerne notre stand, qui se voulait tres
fermé... avec de nombreuses innovations et produits a découvrir a I'intérieur... et cela a parfaitement fonctionné avec un temps de
visite bien supérieur. »

Benjamin Bonnard de Franciaflex

« Nous sommes indéniablement satisfaits de cette édition des salons Equip’Baie/Métal Expo. Grace a notre nouvel emplacement,
a la campagne de communication menée en amont et a la présence de nouveautés importantes sur notre stand, nous avons
enregistré une augmentation de fréquentation de plus de 20 % par rapport a 2006 avec de nombreux nouveaux contacts. Nous
avons également bénéficié d’une trés bonne couverture médiatique, notamment gréce a la remise d’un Trophée de la Performance
pour notre innovation RENOtherm?®. »

EQUIP’BAIE/METAL EXPO
Tour Vista — 52-54 quai de Dion Bouton — CS 80001
92806 Puteaux Cedex
Tél. 01 47 56 51 72 — Fax 01 47 56 50 75
www.equipbaie.com - www metalexpo.com
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